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Marise Heleine

MultiRural: Com a chegada do
Real se prevé uma explosao do
consumo de alimentos. O Bra-
sil vai ter estoque suficiente pa-
ra suprir 2 demanda?

Araujo Neto: O Brasil ndo vai
ter problema de falta de pro-
dutos, pelo menos dos graos ba-
sicos porque nos tivemos uma
safra recorde este ano e depois
porque os estoques de passagem
sao suficientes Mesmo que haja
um aumento de 10 a 5% no
consumo ndo haveria proble-
ma nenhum de abastecimento.

MultiRural: Nao vai haver
necessidade de importacao
entao?

Araijo Neto: As imporida¢oes
que tém acontecido sdo feitas
pelo mercado, pelo setor priva-
do, e essas deverdo acontecer
na mesma proporcao que
vinham ocorrendo. O governo
nao vai importar nada.

MultiRural: O governo nao
deveri intervir para regular o
mercado

Arazijo Neto: NOs produzimos
56 30% do nosso consumo de
trigo, o restante é imporiado
pelo setor privado. No passado
bavia uma politica em que o
trigo era monopolio do Esid-
do, entdo todo produto era
comprado pelo governo, ndo sé
o trigo nacional, como o que
era importado. O governo fez,
em algumas epocas, imporia-
coes de produtos como carne,
porexemplo, para fazer estoque
regulador. Mas nesse ano nao
hd nenbuma previsao de
importacdo, nos entendemos
que o mercado vai fluir. Existe
produto para abastececimento
interno e acho que este ano
temos a vaniagen, em relacao
a outros planos, porque esse
ndo é um plano de congela-
mento pois admite uma flutua-
¢do de prego e essa flutuacao
tambem serve como reguladord
do mercado.

MultiRural: Quer dizer que
com relagiao ao abastecimento,
o Brasil vive uma boa situagao?

ENTREVISTA

¥ bora de crescer

Com a chegada do Real, mesmo que baja um aumenio do consumo de
alimentos, o Brasil ndo terd problemas com o abastecimenio. Quem garanie € o presidente
da Conab - Companbia Nacional de Abastecimento, Brazilio de Araiijo Neto. Ele diz que este plano leva

vantagem em relacdo aos anteriores porque ndo prevé congelamento e permite flutuacdo de pregos que deverd

servir para regular o mercado. Nesta entrevista para o MultiRural, ele defende a retomada do crescimento do
pais e uma melbor distribuicao de rendas para que todos tenbam acesso aos alimentos. Arauijo Neto assumiu

a Conab bd nove meses - “uma empresa burocrdtica, com complicacoes administrativas” - e boje esta
procurando mudar o perfil, descentralizando e fortalecendo as superintendéncias

Araiijo Neto: A producdo do
Brasil e compativel com o con-
sumo. Agora esse consumo e
que nao é compativel com com
a renda que é o que falta no
Brasil. Nos temos um pais de
ma distribuicdo de renda.
Realmente ha problemas de
caréncias alimentares, muito
mais provocadas pela falta de
acesso aos alimentos do que
pela falta deles. Se nos tives-
semos hoje um mercado mais
amplo, com mais renda para
consumir, natu-

ralmente nos

regionais.

cia dos setores e isso pode se
refletir numa diminuicao de
precos. Mas também é preciso
trabalbar na retomada do
desenvolvimento para que haja
melbor distribuigcdo de renda
no pais.

MultiRural: Como é feita a fis-
calizacao dos produtos nos ar-
mazéns do governo?

Araiijo Neto: Como esiamos
sentindo dificuldade de gerir o

mazens no Brasil que deposi-
tam produtos do governo e
muitas vezes a mercadoria vem
de safras antigas, recebidas de
regioes de pouca esturutura,
clima dificil, entdo estes pro-
dutos podem passar do ponto
ideal de armazenagem e
correm o risco de perda.

MultiRural: E do volume total
de estoque, qual o indice de
perdas?

Araiijo Neto: E muito pouco,

ndao chega a 1%
dos estoques o

também teria-
mos uma produ-
¢dao maior.

MultiRural:
Qual seria o ca-
minho para que
iSso aconteca?

Araiijo Neto: O
caminho € o
desenvolvimento.
O Brasil precisa
retomar o0 Seu
crescimento, ge-
rar empregos e
promover circu-
lacdo de dinhei-

"E preciso retomar o desenvolvimento
para que baja melbor distribuicdo

de renda no pais”.

que se perde por
deterioxacdo. O
que existe 10s
ultimos tempos,
ate porque o
governo federal
nao tinha re-
cursos suficien-
tes para adqui-
rir mercado-
rias que foram
mantidas em
EGF durante
muiio itempo
como emprés-
timo do produ-
tor, entdo se

ro para que ha-
ja uma melbor
distribuicao de renda.

MultiRural: Este € ainda o pais
do desperdicio, se joga muito
alimento fora e muitas pessoas,
por outro lado, passam fome.
Como O SI. V€ essa questao?

Araiijo Neto: A questdo do
desperdicio nao tem a ver com
0 que as pessoas deixam de
comer. Se vOcé tivesse maior
eficiéncia em todas as fases,
desde a producdo, e em todos
os setores, do transporte, ar-
mazenagem a industria, logi-
camente que isto reverteria
num dcréscimo do produto
mas nem por isso esse produto
estaria disponivel para aqueles
que nao tém condigoes finan-
ceiras de adquiri-lo. E logico
que é necessdrio se lrabalhar
na linba do menor desperdicio
até para que melhore a eficién-

produto, de colocd-lo bem no
mercado,reassumimos ad
fiscalizacdo dos estoques, que
era feita antes pelo Banco do
Brasil. A Conab a partir de dois
meses atrads, .estd verificando
diretamente oS armazens,
analisando a qualidade e a
quantidade dos produtos.

MultiRural: E os problemas
que vinham ocorrendo?

Araijo Neto: Ndo é que
vinham ocorrendo problemas.
Acho que a gente pode apri-
morar o conhecimento do
produto que vocé tem, para in-
clusive, poder atingir melhor o
mercado. Enido quando se fala
em desperdicio, em produto
que apodrece, isso realmente
sdo problemas, mas ndo tém a
di-mensdo que se dd. Vocé ima-
gina que hoje ha 15 mil ar-

perdeu um pou-
co o controle e
isto tem prejudicado a gestdo
dos estoques.

MultiRural: Como o sr. encon-
trou a2 Conab quando assumiu?

Araiijo Neto: A Conab é uma
empresa complicada porque
até agora nao pegou um “elan”
de trabalbo. Ela se formou had
1rés anos, 1o inicio do governo
Collor, com a junc¢do de trés
empresas - a Cibrazen, a Cobal
e a CFP - empresds que ja vi-
nham com desgastes, con con-
plicagcoes administrativas e ndo
conseguiu se fazer como uma
unica empresa, teve problemas
de continuidade administra-
tiva, varias diretorias e nos
estamos lentando agora pegar
algumas das agoes fundamen-
lais e modificar o sentimento do
praprio corpo da empresa no
sentido de atingirmos melhor
esses objetivos.

MultiRural: Como pode ser
definida a nova filosofia da
empresa?

Araiijo Neto: A nova filosofia
e procurar fazer as coisas que
tém que ser feitas com qualida-
de, com gosto, mostrando resul-
tados. E uma empresa que fi-
cou muito burocratica, muito
grande e nos estamos procid-
rando redirecionar, procuran-
do aproveitar melhor as pontas
que Sdo as superintendéncias

regionais, como executoras da
acdo. O vicio do servigo piiblico
é concentrar tudo em Brasilia,
tudo na sede e as coisas ficam
morosas, desestruturadas aon-
de precisa funcionar. Entao
estamos procurando reverter
essa situagdo, aumentando a
eficiéncia, a capacidade e a
auto-suficiéncia das superin-
tendéncias.

MultiRural: Quais sio os
nimeros do consumo no Brasil
hoje?

Arazujo Neto: O Brasil conso-
me hoje em torno de 7,5 mi-
Ihées de toneladas de trigo e
produz cerca de 2 milhoes de
1. Normalmente o Pais tem que
importar 5 milhoes, 5,5 mi-
Ihoes. (O mercado é que impor-
ta, ndo o governo). Com rela-
¢ao ao milho hd boa condi¢ao
de abatecimento. Aquilo que o
mercado consome, mais a pro-
Jjegdo de aumento pelo Plano
Real, daria 34 a 35 milhoes de
toneladas. Isto é exatamente a
soma dos estoques de passagem
mais a producdo. Entdo nos
temos a condigado de ter, numa
projecdo normal, mais 5% de
aumernto, sem problemas. Ja o
consumo de arroz é de IO
milhaes de toneladas, o mesmo
volume da produgao. Temos
estoque de passagem de 3
milboes de t. O feijdo ndo te-
mos estoques, mas nao nos
preocupamos porque o feijdo é
uma cultura de varias safras e
a perspectiva é que essa safra
que estd sendo colbida mais as
possibilidades de outras safras
que virdo ndo levardo ao
desabastecimenio. )
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MERCADO

New Holland quer
faturar US$ 380 mi

Empresa investe em novos produtos,
acreditando na forca da agricultura nacional

Roberto Nicolato
(Sorocaba - SP)

New Holland Latino-Ame-
ricana, empresa do grupo

iat que fabrica maquinas
agricolas em Curitiba, esta pre-
vendo para este ano um fatu-
ramento da ordem de US$ 380
milhées com a venda de tratores
e colheitadeiras para o mer-
cado interno. O aumento es-
timado é de 62% se compa-
rado com o faturamento de
1993 - US$ 250 milhoes.
Durante o langamento de
dois novos tratores da em-
presa na semana passada em
Sorocaba, o diretor superin-
tende da New Holland, Va-
lentino Rizzioli, deu motivos
de sobra para acreditar nu-
ma tendéncia de recupe-
racao cada vez mais firme do
mercado nacional. “Até que
enfim, os governantes estao
comecando a entender que
a agricultura € a base da esta-
bilidade econémica. Esta-
mos otimistas e as condigoes

Rizzioli, superintendente
da New Holland.

do mercado s6 tendem a
melhorar”, afirmou.

O otimismo de Rizzioli
pode ser traduzido em nu-

meros: Até o final
deste ano, a pre-
visdo da empresa €
vender dez mil
tratores para o mer-
cado interno, contra
3.674 em 1993. Pelo
menos duas mil mil
unidades serdo des-
tinadas as exporta-
¢oes, principalmente
para a América La-
tina. A venda de co-
lheitadeiras devera
passar de 819, no
ano passado, para
1.500 em 1994.

O aquecimento
do mercado é resul-
tado do bom desem-
penho da safra, ex-
pansao de 4reas
agricolas no Pais e
liberagcao de recur-
sos do Finame para
atender 2 demanda
dos financiamentos.
O superintendente
da New Holland
acredita que o0 po-
tencial de vendas no
Brasil é de 40 mil
tratores/ano. Em 1993, o
mercado nacional atingiu a
marca de 21.400 unidades.

Empresa langa
Irailores para pequenas
propriedades

A New Holland-Latino
Americana, esta colocando no

=\ s
Os novos tratores foram
desenvolvidos para trabalhar
em terrenos inclinados.

Bl

mercado dois noves modelos
de tratores para pequenas e
médias propriedades onde ha
o cultivo de frutas e hortigran-
jeiros, batata e arroz irrigado.
Os tratores 4630, de 63 cavalos,
e 5030, de 75 cavalos, tém
tracao dianteira e foram desen-
volvidos para trabalhar princi-
palmente em terrenos inclina-
dos e umidos.

Os novos modelos resul-
taram de investimentos de mais
de US$ 5 milhoes. A expectiva
da empresa € comercializar
mais de mil unidades no segun-
do semestre deste ano, com
destaque para o estado de Sao

Fabrica quer
conguistar 25%
do mercado
de tratores

Paulo, onde se concentra pelo
menos 30% da demanda deste
tipo de trator. O modelo 4630
custa em média US$ 22,5 mil e
0 5030 em torno de US$ 26 mil.

Com os novos lancamen-
tos, a New Holland completa a
renovagao de sua linha de
produtos, iniciada no ano
passado com o langamento de
14 modelos de tratores da Série
30 Superforca, de 63 a 180
cavalos, e de duas novas
colheitadeiras. A empresa quer
conquistar 25% do mercado
interno de tratores até o final
do ano. Hoje essa participagao
é de 24%.

MUIL TIAGRICOIAS

PERMANENCIA DA TR PREOCUPA
As liderangas do setor agricola estdo preocupadas com o custo
do dinbeiro apos a implantacao do Plano Real. O presidente
da Organizagdo das Cooperativas do Estado do Parand
(Ocepar), Dick de Geus, afirma que a prevalecer a TR (Taxa
Referencial) como indexador dos financiamentos agricolas
haverd novamenie o descasamento entre G Variacao dos precos

dos produtos e dos juros cobrados sobre as dividas do agriculfor.

ECONOMIA ESTABILIZADA COM JUROS ALTOS

“Se o plano der cerlo e a economia se estabilizar, o ag
vai dguentar uma taxa de juros reais de 3% a 4%
afirma Dick de Geus. Segundo ele, as liderangas ¢
levaram esta preocupacdo ao governo federal, mds-nen
medida foi adolada. Para o presidente da Ocepa lo-sert
o produtor pagar os 12% de juros ao ano mais a correcd
efetivamente verificada alé a dala de vencimento das dividas

ALTA TRIBUTACAO, UM DOS ENTRAVES

O presidente da Ocepar tambem critica a elevada carga fiscal
etributdaria sobre os alimenics, que hoje no pais atinge em média
329%. Segundo ele, nos Estados Unidos esta taxa ndo ultrapassa
7% e na Europa 5%. A alla tribulagdo, afirma, tem sido um
dos entraves para um maior crescimento do setor agricola.

- pagamento, sem juros.

CASA RURAL

O Banestado e a Secrelaria da Agricullura e Abastecimenio
Financiamenio estdo preparando o lancamento do programa
“Casa Rural”. Serao financiadas casas com até 70 metros
quadrados, conforme os padroes do projeto “Casa Facil”, do
Crea-Parand.

-A'maior.empyresa exportadora de genética. alemd da atualidade.
- a ZVK, jd tem representante oficial no Parand. E d-empresc
paranaense Comercio de Bovinos Tropeiro Ltda., de: Campo
- Largo, que firmoil recentemenie parceria comercial-com a
empresd alemd. A ZVK exporta sémen, animais e enibrioes das
racas Holandesa, Fleckvieh-Simental, Gelbien e Braunvier pard
mais de 30 pai

. PARCERIA Il L
A Comércio de Bovinos Tropeiro tambeém vai assessorar grupos

- interessados em importar animais vivos da Alemanha pois a
ZVK financia animais com prazos de 20 a 24 meses para

QUE SAUDE!
E paranaense a vaca que mais leite produziu leite em 1993. A
bolandesa Pearmonit-LTD Valiant Cacius-ET conseguiu a
considerdvel média diaria de 52,6 quilos - em duas ordenhbas -
num total de 19.200 quilos durante o ano. O proprietdrio de
Pearmoni-LTD é Raul da Fonseca Guimardes. A informagdo é

da Associacdo Brasileira de Criadores de Bovinos da Raga
Holandesa.

FRUTODOLARES I

A regido de Marialva, no Norte do Estado, que vem se
destacando na produgcdo de uvas finas, vai movimentar este
ano US$ 10 milhoes, com a colbeila que inicia este mes. A
cultura, que abrange 600 bectares de drea no municipio, gerd
6.000 empregos diretos e beneficia .200 familias.

~ FRUTODOLARESII
A Citrocoop comega este més em Paranavai o esmagamento
das primeiras laranjas, marcando o processo de indusirializa-
¢ao dosuco de laranja no Parand. A expeciativa € de aumento

SR

RECORDE

Avaca Diana da Pinbeiro, daAgnpemanzPInbeﬂoﬁvendidaa
50.000 URVS dutante o Leildo Simental, realizado no més passado
no Village de Londrina. Foi o recorde nacional do ano! :
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