VAR A VINCI W 0. 8V

AL B I I IJECA . AWV

—

u—ﬂ"rﬁ-

/‘-—\_‘

e i

.--f".\\.-.._

Compra bem feita, lucro cerito

Para quem enitende de boi, esta é uma regra basica

Luiz Carlos Rizzo
(Maringa - PR)

veterano piloto de moto-

cicletas de Curitiba e de

renome internacional, Ni-
vanor Bernardi, quer acelerar
fundo de agora em diante em ou-
tra atividade: pecudria de corte.
Sua justificativa: € o Unico seg-
mento produtivo brasileiro que
N0 OPErou Com pPrejuizos nos
ultimos 25 anos.
Nao € bem assim a realidade
desse setor. Para nele se dar bem
o criador precisa ser do ramo ou
conhecer as regras basicas nao
5o de mercado como também os
crit€rios para compra de animais
€ momento certo para comerciali-
Zacao.
Experientes compradores
de gado do Noroeste do Parani
aconselham:

“O segredo do lucro na pecua-
ria de corte estd basicamente na
compra porque o boi gordo sera
vendido no balan¢io e de acordo
com o preco da arroba no mo-
mento. Tem criador pagando R$
160,00 pelo bezerro desmamado
quando nao poderia desem-
bolsar acima de R$ 140,00. Quem
age assim de cara ja perdeu R$
20,00 porque dificilmente conse-
guird recuperar na hora da ven-
da. Ninguém compra boi gordo
acima da cotagao de mercado.”

Joao Carvalho Pinto, presi-

- Boa barbela

criacao de bovinos

rebanho

PECUARIA

dente da Sociedade Rural de Ma-
ringa, lembra que a relacao ideal
€ a venda de um boi gordo (18
arrobas) para a compra de trés
bezerros desmamados de seis ar-
robas cada. Se a compra for mal
sucedida e a relagao nao estiver
dentro da média histérica, ha o
risco de com um boi gordo o cria-
dor comprar nao mais que dois
bezerros.

Ele ndo concorda com o cos-
tume tradicional de muitos pe-
cuaristas de aumentarem a com-
pra na “boca” do inverno, quan-
do os precos caem diante da ex-
pectativa de falta de pastos. Diz:

“De que adianta pagar relati-
vamente barato se na sequéncia
este animal correra o risco de for-
te perda de peso pela falta de
massa verde na propriedade? O
melhor € a compra acontecer na

€época das dguas
porque ha pasto
abundante e o gado
ganha mais peso. O
segredo entao fica
por conta da boa
compra. E quando o
animal atingir de 17
a 18 arrobas, bestei-
ra reté-lo no pasto.
A conversao alimen-
tar serd baixa, o con-
sumo de massa ver-
de alto e o retorno
financeiro pode ficar
no vermelho. O boi
ganha maior peso
em menor tempo,
de 13 a 17 arrobas.
Claro que depende
fundamentalmente
do padrao alimentar
que recebera. )
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O que deve ser observado
Nna hora da compra

Siga estas recomendacoes para a compra adequada de bovinos conforme orientagoes dos
técnicos Jucival Pereira de Sa (zootecnista) e Neri Fabre (médico-veterinario), de Maringa:

- Animais compridos na linha de dorso e na garupa

- Bom arqueamento (costela profunda)

- Couro solto porque haverd espaco para ocupagao com carne

- Culote descido - parte da musculatura que vai da inser¢ao da cauda ao jarrete

- Informar-se sobre a propriedade de onde vem para saber se esta goza de bom conceito na

Verificar controle sanitdrio - vacinagio contra febre aftosa, brucelose, tuberculose e em
relacio a verminoses em geral. HA o risco de, na compra de gado mal cuidado, ser
trazidas para dentro da propriedade uma série de doengas que até entdo nao havia no

Pélo brilhante: reflete o grau de sanidade dos animais. Se os pélos forem arrepiados e
asperos, sinal de gado mal cuidado do ponto de vista sanitirio
Estado nutricional - checar este aspecto, levando-se em conta a miaxima entre os ciadores:
“boi bonito e boi gordo” :
Padriao de lote: optar por lotes uniformizados e de pouca variagao de idade para a =
termina¢ao nao ocorrer ‘de maneira desigual.
Padrao racial: j4 que a alternativa € para bois de corte, adquirir lotes com esta aptidao ou,
quando muito, cruzados ou mesticos com a presenca de racas nitidamente de corte j4 que
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Uma boa oggdo & comprar animais er’
leilées. E bom chegar a procedénci
dos animais, antes de fechar negécios.

A alimentacao tem
que ser bem cuidada

De nada adianta o criador efetuar excelente compra de
um lote de bois se na propriedade nio existem condices
minimas adequadas de alimentacio. HA que existir boa
disponibilidade de pastagens e forragens para o ganho de
PESO Ser continuo.

Segundo o zootecnista Jucival Pereira de S4, buscar o
histérico do lote a ser adquirido é de fundamental
importancia:

“Existem casos de desmama do bezerro com cinco meses
de idade quando o ideal é no minimo a partir dos sete meses.
E como uma crianga que recebeu alimentacio materna em
periodo satisfatério. Ficard comprometido o desenvolvimento
pelo resto da vida. Um bezerro desmamado com cinco meses,
por exemplo, recebe alimentacio grosseira no pasto
Sem estar com seu rimen preparado para isto. Fica
traumatizado.”

Por alimentagao adequada, entende-se que um animal
com mais de dois anos e até ao terceiro ano de vida precisa
receber entre 20 e 25 Kg de massa verde por dia, além dos
complementos convencionais. Com 36 meses, batera nas 17
arrobas. O pique de ganho de peso vai de 13 a 17 arrobas.
Atingindo-se este peso - ou 18 arrobas -, o ideal é a venda | |
para abate porque, a partir dai a conversio alimentar se torna
reduzida, nio compensando o custo da alimentacio |
dispendida diariamente.

Ha uma tendéncia natural no Parani pela op¢do de compra
de lotes bovinos em leiloes. Bom negécio porque os
vendedores geralmente sio criadores idéneos, ha
possibilidades do comprador olhar diversos lotes antes, tendo
maior op¢do de escolha.

Comprar na propriedade rural se torna mais trabalhoso
porque, além do tempo gasto em deslocamentos, para reunir
0 gado e para a negociac¢ao, € desgastante para ambas as

pesar de novo no mercado
[l e disponivel apenas nos
bancos do estado do Para-
n4, Sao Paulo, Minas Gerais e Es-
pirito Santo, o CM-G (Certificado
degMercadoria com Emissao Ga-
rantida) € uma operacao simples,
barata, com equivaléncia plena,
que pode ser feita em qualquer
época do ano, por qualquer pes-
S0a mesmo que nao seja agricul-
tor, desde que envolva a produ-
¢20 ou estocagem de algum pro-
duto agricola ou agroindustrial.

Segundo o diretor de Crédito
Rural do Banestado, Bento To-
lentino, o banco tem utilizado o
CM-G para atender as necessi-
dades de crédito rural em todo o
Estado, como a mais nova fonte
de recursos para financiamento
43 atividde agricola e agroindus-
I. “Em vez de fazer emprés-
timo para financiar a safra, com
o CM-G o agricultor consegue os
recursos necessarios vendendo
parte da producao para entregar
depois da colheita”, afirma To-
lentino ao explicar que trata-se
de uma operacao dentro da mais
pura equivaléncia produto.-

O produtor, segundo ele, en-
trega aquilo que vendeu. Caso
haja algum imprevisto na safra,
o banco garante a entrega para
o comprador, adquirindo o pro-
duto no mercado. Para exempli-
ficar a versatilidade do CM-G,
Tolentino citou o exemplo de
uma revenda de tratores de Gua-
rapuava. Vendeu uma série de
maquinas para agricultores da re-

gonvénio para
avidrios no Oeste

A Cooperativa Agropecudria
Cascavel Ltda (Coopavel) deve
inaugurar até o final do ano um
abatedouro para 60 mil aves/dia.
A idéia é estruturar micro e
pequenos produtores rurais de
Cascavel para suprir a2 demanda
e, por isso, o Banestado abriu
financiamento para a constru¢cao
de 150 avidrios na regido com
capacidade de producdo
conjunta de 900 mil frangos por
lote.

A Coopavel assinou convénio
com o Banestado, que vai liberar
recursos dentro das condicoes do
Programa Panela Cheia. Com
prazo de até cinco anos, O
programa oferece duas opgoes
para o pagamento da divida, ou
pela equivaléncia-milho ou pelas
taxas habituais do crédito rural.

FINANCIAMENTO

gido para receber, nao em dinhei-
1o, mas em soja, depois da colheita.

Com base nos contratos da
soja que tem para receber, a re-
venda fez uma operacio de CM-G.

Recebeu o dinheiro das maqui-
nas a vista, para pagar com a soja
que seus clientes lhe devem. “Da
mesma forma, qualquer comer-
ciante que tenha uma divida para

CM-G é a op¢ao para os produitores

O sistema, lancado pelos bancos estaduais, pode suprir a falta de recursos

receber em grios, ou produtos
industriais que utilizam matérias-
primas agricolas, podem fazer
CM-G. Ndo se trata de uma ope-
racao restrita apenas aos agricul-

tores”, afirmou.

© CM-G ndo € um empresti-
mo. E a venda antecipada do pro-
duto que ainda nio estd em
maos. [ |

OMUNDO DA,

AGROPECUARIA

UM MUNDO DE OPORTUNIDADES E NEGOCIOS

Leiloes, eventos e exposicoes das ragas:
Leiteira, Holandesa, Jersey, Misto, Corte,
Charolesa, Zebuina, Simental, Pardo Suica.
E mais: Eqgiiinos, Ovinos, Suinos e Aves.

Os melhores plantéis. E a forca do campo gerando
o melhor da raca.
Em Chapeco ndo existe fronteiras para a
agropecudrid.

Negocios na Efapi 94 é satisfacao
para quem vende, é garantia para
quem compra.
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UMA FEIRA SEM FRONTEIRAS

APOIO

TALENTO

| partes. No leilao nao tem erro. Fez a oferta, o leiloeiro bateu
o martelo, pronto: negécio fechado.
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Nas datas de vencimento, o
agricultor é quem escolhe a
forma de cilculo do valor das
prestacoes. [ ]
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