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Luiz Carlos Rizzo
(Maringa - PR)
Especial para o MultiRural

mbora exija rentabilidade

de até R$ 3.000,00/hec-

tare, a produgdo de hortis
tem se transformado em pesa-
delo - e altos prejuizos finan-
ceiros - para considerdvel name-
ro de investidores da 4rea por
causa de um s6, mas fundamen-
tal detalhe: inexisténcia de preo-
cupacao com a qualidade total
na atividade, Antonio Rodante,
agronomo da Emater-PR (Marin-
gd) e difusor de tecnologia, re-
sume a questao: ‘Quem produz

o faz para si ou para alguém. E
este alguem, ao comprar a

mercadoria, precisa sentir-se

Dplenamente satisfeito. Quem dita
as regras de qualidade é o con-
sumidor. Portanto, para o suceso

na producdo de horticolas, im-
portante que o borticultor res-
ponda para si mesmo estas per-
gunias:

- Estou disposto a mudar de
atividade ou melborar o que
Jago?

- Tenho conhecimento sufi-
ciente e adequado ou sei onde
posso conseguir para realizar
com eficiéncia e eficdcia o metu
produto final?

- Tenho recursos humanos,
materiais e financeiros neces-
sarios oy poderei enconira-los?”

Rodante, com VArios cursos
em qualidade total na agri-
cultura, especialmente na area de
hortis, sugere ao produtor res-
ponder também a estes ques-
tionamentos:

# Que quantidade necessita o
mercado consumidor onde atuo?

2 O mercado necessita quando
e com que freqiéncia?

# O mercado necessita de qual
tipo de produto ou com padriao
de qualidade?

Depois desses questionamentos,
o horticultor precisa mentalizar
o seguinte comportamento:

& Eu deverei produzir o que ele
(mercado) quer, quando ele quer
e como ele quer. Para atender 2
expectativa do consumidor, devo
produ21r com qualldade E para
isto, devo atentar rigorosa-
mente para oS Seguintes crité-
rios:

VOCE TEM 125.000
RAZOES PARA
ANUNCIAR NO
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Fitossanitdrios

Os produtos deverao estar
isentos de residuos quimicos,
livres de pragas e doencas. Um
pimentao com residuo aparente
de agrotéxico, mesmo que ja
tenha perdido o efeito, sera
rejeitado. O mesmo acontecerd
com cenouras com larvas de ne-
matoides ou tomate com larvas
de broca.

Gustativas

Atentar para a consisténcia da
polpa ou parte comercial: tomate,
couve, brécolis.

Teores de aciicar

Deverao estar rigorosamente
de acordo com a caracteristica va-
rietal e colhidos na época ade-
quada. Ex: cenoura, beterraba,
morango...

Sementes

A maioria das olericolas de
frutos possui sementes. Mas, em
grande parte estas poderdao ser
fator de perda de qualidade se
nzo colhidas no ponto certo para
a finalidade requerida.

Sabor

O sabor precisa ser caracteris-
tico do produto e de preferéncia
de hibito dos consumidores. Ca-
50 contririo, procurar sementes
(cultivares) que no minimo se
aproximem do desejado. Impor-
tante a agcao da pesquisa. Outras
vezes campanhas educativas
promocionais s30 o caminho para
mudanga «det hibito, quando
necessarias [

RAZOES DA BA[\A
COMPETITIVIDADE

Eis as principais razoes para a baixa competitividade
dos produtos olericolas:

= Variedade (cultivares) pouco adequadas

= Problemas fitossanitarios

= Apresentacao inadequada

= Embalagens inadequadas

= Resfriamento/refrigeracio quase inexistentes

= Promog¢ao comercial inexistente ou insuficiente

Quanto 2 conservacao da qualidade das hortalicas, An-
tonio Rodante, que esteve na Espanha fazendo curso de
especializacao na 4drea de producio em estufas
(plasticultura), aconselha:

“As hortalicas - mesmo pos-colheita - continuam com
metabolismo, consumindo nutrientes internos e
consequentemente perdendo seu vico. Portanto, € de ex-
frema importancia o seu resfriamento - ap6s a colheita -
para controle de metabolismo, visando manutenc¢do de
suas qualidades intrinsecas. Em geral o método japonés
para isto € o sistema de “cold chain”, com resfriamento e
congelamento. Assim, toda a base para conservacio da
qualidade das hortalicas é o resfriamento.”

Os cuidados fitosanitdrios sdo imporiantes para garantir
a qualidade dos produtos.

Qualidade total na producio

Como o agmcultor deve se comportar para tornar seu produto competztz’vo no mercado

Critérios

visaais

Num mercado consumi-
dor cada vez mais exigente,
deve o horticultor atentar
para os critérios visuais de
seus produtos. O que o
mercado onde atua exige?
Pepino tipo caipira ou tipo
japonés?

Quanto a0 tamanho
aconselha o técnico da
Emater-PR, a maioria dos
produtos deste segmento €
comercializada por unidade
€ peso, embora existam
aqueles vendidos sé por
unidade. O tamanho esta
muito relacionado a ma-
neira como o produto serd
consumido. E também sera
levado em consideracio o
nimero médio de pessoas
por familia.

Ex: melancia de 12 Kg
para familias com média de
3 a 4 pessoas. Repolho de
2 2 3 Kg se no maximo a
familia consome 1 Kg por
semana.

Em relacao a cor, ficar
atento a uniformidade e
coloracao do produto para
atendimento da preferéncia
do consumidor. Pimentido
verde ou vermelho (madu-
T0) ou no estigio “de vez’?

O aspecto, segundo
adverte Rodante, é muito
importante para atrair o
consumidor.

Ex: Alface do tipo hsa ou
crespa? Batata lavada ou
sem lavar? Mandioca com
casca ou descascada? Abé-
bora seca de casca lisa
colorida ou de casca verde
rugosa?

Muitas vezes, por niao
conhecer as caracteristicas
internas do produto o
consumidor o refuga pelo
aspecto externo. A regra de
ouro para vender bem a
produgio olericola é que
:fe‘ﬂm homogenida—

Hf

T MINI-LATICINIOS, EMBALADEIRAS,
l‘l‘\ Q{ RESFRIADORES, TANQUES BOMBA PARA PRODUCAO

EQUIPAMENTOS

DE LEITE, PECAS E ASSISTENCIA TECNICA

OFERTA ATE 30/11/94: DETERGENTE SANITIZANTE SANI CLEAN GL 5 LTS = R$ 4,50
Av. Tancredo Neves 2791 Fone/Fax 045-2246643 - Cep 85804-260 - Cascavel/PR

Euforia com producio de péssegos

A cultura esta se expandindo e rende mais que mzlbo e fe _]ao

Vdnia Casado
(Araucdria - PR)

s produtores de péssego
O de Arauciria estao euf6-

ricos este ano. Acreditam
que a comercializacio da fruta
vai ser rentdvel e o mercado, sus-
tentado pelo aumento da de-
manda impulsionada pelo plano
Real. A estiagem, de certa forma,
também beneficiou esses produ—
tores, ja que uma reducio da
safra de Irati e Guarapuava, que
plantam variedades mais pre-
coces, eliminou a possibilidade
de excesso da fruta no mercado,
} que provocou um ajuste de
oferta.

A rentabilidade com a comer-
cializacio de péssegos estd su-
perando qualquer lavoura anual.
O produtor Tadeu Stanczyk,
proprietario de uma area com 10
hectares em Arauciria, vai ter um
lucro surpreendente em cerca de
3 hectares, onde planta péssegos.
Calcula que vai ganhar o equi-
valente 2 US$ 15 mil com a ven-
da de 1.500 a 1.800 caixas da
fruta. Durante o ano gastou cerca
de R$ 5 mil com defensivos e
mao-de-obra.

Desde que iniciou a formagio
dos pomares de péssego na pro-
priedade, sao evidentes as me-
lhorias na vida do produtor e da
familia. Ha 5 anos, mantém 1.100
pés em producio e os lucros es-
t7 »sendo reinvestidos na pro-
p- -dade, ja que as lavouras tra-
dicionais de batata, milho e feijao
nunca permitiram ousadia nos
gastos. Com o péssego, as coisas
estao mudando, brincou.

Os primeiros lucros foram
investidos na reforma total do
maquindrio da propriedade, que
se encontrava completamente su-
cateado. Depois a familia come-
cou a viver melhor investindo em
alimentagio e qualidade de vida,
com mais lazer e equipando toda
a casa com eletrodomésticos,
contou Stanczyk. Agora, com oS
lucros que vai conseguir nesta
safra, o produtor ja estd fazendo
as contas para construir uma casa
nova. ‘

Processo
de depuracdo

Para o técnico da Emater,
Ronnie Kohler, a mesma euforia
€ latente nos produtores que
estao plantando péssegos com
tecnologia e vdo produzir fruta
de qualidade. Justifica que o mer-
cado deve pagar em torno de R$
1, o quilo, o que representa um
preco bom. No ano passado, 2
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E &
comercializacio atingiu US$ 0,30,
na média.

O municipio de Arauciria, na
regiao metropolitana de Curitiba,
que se destaca por ser o primeiro
produtor de batatas do pais, aos
poucos se notabiliza pela produ-
cdo de péssegos, observa o se-
cretario municipal de Agricultura,
Gustavo Silvestrin. Atualmente
sdo cerca de 90 produtores que
controlam uma 4rea com 130
hectares, onde mantém aproxi-
madamente 19.000 pés da fruta.
Este ano, a produgio deve atingir
850 toneladgs da fruta, um ligeiro
acréscimo em relagao 40 ano an-
terior quando foram colhidas 800
toneladas.

O plantio de péssegos em
Arauciria foi introduzido pela
Secretaria da Agricultura, que
subsidiou a aquisicio de mudas
aos produtores. O objetivo era
oferecer alternativas para diversi-
ficar a renda na propriedade.
Aproveitando o potencial do

O produtor Tadeu
Stanczyk e
secretdrio da
Agricullura de 3
Araucdria, Gustavo
Silvestrin.

mercado consumidor em Curiti-
ba, ao lado do municipio, o in-
centivo 2 fruticultura niao encon-
trou impedimentos.

Mas agora, o setor esti pas-
sando por um processo de depu-
racao, conta Silvestrin. Passada a
euforia do inicio, os produtores
que ficarem vao se tornar fruti-
cultores por exceléncia. O mer-
cado nao aceita frutas de baixo
padrdo e para o produtor conse-
guir qualidade precisa dedicacao
€ investimentos.

Tratos culturais

O técnico da Emater d4 a re-
ceita de um pomar bem con-
duzido. Primeiro, a escolha do
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local, bem ensolarado, é funda-
mental para o plantio das mudas.
Depois a area tem Cfue Ser’ cor-

rigida com uma calagem bem
profunda para prolongar a vida
atil dos pomares. ‘As covas de-
vem ser preparadas com adu-
bacao e esterco! para receber
as mudas, que 'devem ser
adquiridas em viveiros idoneos.
As variedades mais indicadas
para o plantio 'comercial sdo
a Coral, Chimarrita, BR-1, Scarla-
te, Ouro, Cardeal, aponra o téc-
nico.

Dai para a frente o produtor
precisa seguir com os tratos cul-
turais que incluéem 'a poda,
adubagio de cobertura, raleio das

frutas e apllcagae—de—fun- -

Araucaria
promove festa
do péssego

Cerca de 150 toneladas de péssego
estarao 2 venda na l6a. festa do
péssego e do ovo, evento tradicional
em Araucaria. Este ano a festa vai
acontecer entre os dias 15 e 18 de
dezembro, em pavilhao coberto na
cidade industrial do municipio, que
vai abrigar também representacoes do
comeércio e industria locais. As frutas
serdo vendidas ao publico em torno
de R$ 1, o quilo e serdo submetidas
a julgamento de qualidade.

Opith! Bfam o equivalepte

FOTOS: FELIPE CARPINELLI

gicidas para controle de pragas.
Mesmo depois'da colheita, os
cuidados devem persistir, reco-
menda, para que a planta Tecu-
pere o vigor! para o Proximo
ano.

A safra de péssegos este ano
no Parana‘'deve atingir de 5 a 6
mil toneladas, um pouco supe-
rior 2'do ano passado A estiagem
pre]udlcou um'pouco a producio
da regido Centro Sul, mas a re-
gido Norte, que planta varieda-
des mais precoces entre os meses
de agosto a outubro, superou as
expectativas. Os municipios de
Santo Antonio do Paraiso e Con-

oinbS ' HeHd de Cornélio Pro+
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