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Associacdo promete precos baixos na Feira do comércio

A Feira do Comércio de
Campo Largo é uma das idéias
criativas com que a Assoclagdo
Comercial, Industrial e Agricola
presenteou o empresariado da
cidade. Em menos de um ano, a
ACIA ja promoveu o Férum de
Desenvolvimento Econémico e
agora se prepara para a Feira. O
Primeiro conseguiu movimentar o
municipio em maio, trazendo varios
empresarios famosos, com estilos
modemnos e eficazes de gestdo em
suas empresas. Neste evento, o
campolarguense teve acesso ha
varias informagdes que balangaram
sua maneira de pensar € inovaram
o didlogo entre empresas, clientes
e empregados. Agera, a Feira surge
com uma tonica forte de pregos
baixos e boa qualidade. Um
conceito de “Qualidade Total” esta
surgindo no empresariado
campolarguense, muito com a
colaboragdo da ACIA.

Para conhecer um pouco
mais sobre a Associagio e a Feira,
leia abaixo a entrevista de Clair
Jesus Coelho de Souza, presidente
da ACIA. Ele fala sobre a entidade
que preside e traga planos para o
futuro do comeéreio na cidade,
Boletim da ACIA: Primeiramente.
porqué fazer uma Feira do
Comeércio em Campo Largo?
Clair Jesus Coelho de Souza: 4
idéia da Feira, na verdade, nasceu
a partir do Forum de
Desenvolvimento Economico de
Campo Largo, organizado pela
Associagdo. Houve a sugestao de
realizar uma Feira e, na tentativa
de buscar um apoio do nosso
comércio, a idéia foi bem aceita,
foi trabalhada, discutida e langa-
se agoraem dezembro. A Feiravem
com o propdsito de fomentar o
clima de compras de final de
semana, impulsionando o nosso
comercio e projetando novos
evenlos..

B AT OO umee e
Desenvolvimento foi promovido
pela ACIA e a partir dele surgiram
varias discussées sobre os
problemas e possiveis solugdes para
o empresariado campolarguense.
Agora, na Feira do Comércio
pretende-se uma integragdo entre os
expositores. Com todos estes
eventos a ACIA esta tentando
fortalecer a 1déia de associativismo?
C.J.C.S.: Sem duvida nenhuma.
Temos a convicgdo plena e
absoluta que atraves de um espirito
de grupo, de time, ¢ que se
conseguem as solugdes para as
“necessidades de cada um. E
pensando e agindo globalmente
que se resolvem as situagoes
isoladas de cada interesse. Esta e
a finalidade da ACIA. Quando
promovemos o Férum de
Desenvolvimento, jd foi buscando
maior«Jntegragdo,
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maior:

envolvimento da nossa
comunidade. Fazendo com que o
empresario pense, abra sua
mentalidade, ele nao vera tudo a
suia volta com rivalidade, como se
os oulros fossem adversdrios, e
sim, como companheiros, como

até mesmo status. E preciso que nos
fagamos uma autocritica local.
Estamos com _igualdade de
competi¢do com = Curitiba?
Estamos colocando a disposigao
os mesmos produlos, custo e
atendimento? De posse disso, se

clientes. Quais sdo os principais
beneficios que vocé vé para os
lojistas ? E para os clientes?

C.J.C.S.: Eu vejo beneficios em
diversos angulos. Vejamos
primeiro a questdo da integragdo.
Com certeza existem muitos
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pessoas que estdo tambem
buscando sua viabilidade no
mercado. Atraves do
associativismo busca-se fortalecer
o préprio mercado, para que, neste
mercado fortalecido, hajam
melhores oportunidades de
negocios. O Forum ja nos trouxe
uma grande colaboragao para
disseminar  a  idéia do
associalivismo, que € o que se
buscava. A propria ACIA teve um
aumento de 35% no seu quadro de
associados, que foi um grande
resultado obtido. Problemas foram
detectados, solugoes foram
pedidas e  estdo  sendo
equacionadas. A Feira é um bom
exemplo disso. Fortalecer o
associativismo é, com certeza, a
bandeira da Associagao, por isso
os associados Iém prioridade para
participar da Feira, que e feita
para eles. Oulros programas
buscaremos sempre nesta intengdo,
fortalecer o associativismo.

B.A.: Uma das discussdes que
existem no coméreio
campolarguense ¢ a competigio
com Curitiba. Essa Feira tem a
intengdo de fazer com que o
consumidor fique na cidade e tenha
mais opgoes?

C.J.C.S.: Sim, quando eu falo que
¢ preciso que nos nao figuemos
vendo ao nosso lado a figura do
concorrente, é porque o Nosso
concorrente em potencial ¢
Curitiba. E la que as pessoas vao
fazer compras, por uma série de

. razoes. Hlas buseam; muitas vezes, .
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Clair J. C. Souza, presidente da Associacdo Comercial, Industrial e Agricola de Campo Largo

realmente estamos neste palamat;
é questdo de ver aonde estd o erro.
E na divulgagao, no marketing,
onde estamos perdendo? Com
certeza a competi¢cdo € com
Curitiba. Temos que ser criativos.
A Feira busca isso, fazer com que
o comercio local esteja unido,
demonstrando seu produto,
convivendo com o campolarguense
e com Isso, integrados com nosso
consumidor, vamos competir com
Curitiba, fortalecendo nosso
comércio local.

B.A.: Vocé falou anteriormente que
a Feira podera ter continuidade. Os
planos sao de que ela permanegano
Natal, ou a ACIA pretende
promover outras feiras em outras
epocas do ano?

C.J.C.S.: 4 ideia da Feira nasce
conio um projeto de se tornar um
evento permanenle. Pretende-se
que esta Feira - e estamos
buscando isto de todos os meios -
seja um grande sucesso, para que
seja um grande evento, para que
se finquem raizes e, no futuro,
possanos pensar em mais de uma
feira por ano. Pode-se fazé-la em
uma épocade natural tendéncia as
compras, ou como alternativa em
tempos de pouco movimento no
comercio. Seriam dois eventos no
ano, para que, com esla
efervescéncia, o comerciante tenha
um ambiente para fazer suas
vendas. A Feira nasce com a
intengdo de ser permanente.
B.A.: Uma Feira como esta

beneficia- ndo.sé -lojistasgecomo-

colegas no comeércio, na industria,
que estdo no mesmo universo,
estdo em Campo Largo, e que
nunca conversaram. Nos da ACIA
Jicamos bastante felizes em ter a
oportunidade de fazer com que
num mesmo ambiente estejam estes
empresdrios, com um tempo para
tomar um cafezinho juntos, trocar
ideias. Nisto surge a questdo da
integragdo. Em segundo, a
condigao extraordindria que se
oferece para atingirmos o mercado
potencial dos consumidores.
Quando a pessoa vai na Feira,
enira em contalo com diversos
tipos de comércio, ndo ¢
simplesmente um  produto
especifico. Todos os participantes
terdo a oportunidade de entrar em
contato com o publico, de divulgar
suaempresa, aumentarnossa base
de clientes. Enfim, fazer toda uma
divulgagdo da empresa e ter uma
otima oportunidade de integrar
cada empresa participante ao
mercado consumidor, de um modo
global.

Japara o consumidor, ele
tem o beneficio de vir comprar de
uma maneira concentrada,
podendo comparar qualidade,
prego e atendimento. Basicamente,
dando a oportunidade para que o
comerciante possa vender, mas
exigindo melhores condigées para
suas compras. Enido, ele terd o
melhor atendimento e preco baixo,
principalmente. Esta é uma meta
também para que a Feira saia
JSfortalecida e com-boas chances de.

se repetir  no futuro. Os
participantes lem que oferecer a
condigdo de que a Feira seja algo
que interessa ao consumidor:
B.A.: Pelo que vocé falou o objetivo
principal da Feira é oferecer bons
produtos, bons preg¢os e bom
atendimento.

C.J.C.S.: Se o comerciante quiser
participar da Feira e la, ganhar
muito e vender pouco, entdo ndo
ganhara nada. Néo ira ganhar e
ajudard para que a Feira seja um
fracasso, até na infengdo de se
projetar uma continuidade. Prego
baixo vai ter que ser uma marca,
uma tonica, uma “obsessdo”. O
participante tera que reduzir suas
margens de lucro e oferecer
realmente prego baixo, que precisa
estar aliado a bom atendimento -
uma obrigagao do comerciante
sempre. Isso para que a propa-
ganda, o “boca-a-boca”’, acontega
como vantagem.

B.A.: Sobre o item segurang¢a. A
ACIA pretende colocar a disposigao
dos lojistas e dos consumidores
guardas e pessoal especializado?
C.J.C.S.: Sim, estamos
contratando uma empresa
especializada para que o pavilhao
em que se realizara a Feira tenha
seguranga absoluta 24 horas por
dia. Isso comega ja no dia da
montagem, 6 de dezembro, quando
os exposilores poderdo comegar a
montar seus stands. A partir do dia
7 teremos seguranga total até a
desmontagem do pavilhéo que serd
no dia 11.

B.A.: A Feira vai atingir outras
cidades além de Campo Largo, em
termos de marketing?

C.J.C.S.: Esta se fazendo uma
divulgagdo o mais ampla possivel,
vamos usar todos os meios de
comunica¢do, preparar material
grdfico, para que se busque trazer
publico de outras comunidades. As
cidades vizinhas saberdo da Feira
e cam certeza virdo. Também
esperamos que localidades
afastadas da propria cidade como
Trés Corregos, venham para ver a
novidade e fazer suas compras de
Natal a pregos baixos. Nos
pretendemos, inclusive, colocar
linhas de énibus especificas para
trazer as pessoas para a Feira.
Com certeza o universo de
consumidores visitando a Feira do
Comeércio ndo sera apenas dos
campolarguenses, sera muito
maior:

B.A.: Este tipo de evento fortalece
a imagem do empresariado?
C.J.C.8.: Com certeza. O
empresariado vai se fortalecer na
medida em que projetar para o
mercado em que atua, a sua
preocupagcdo em. oferecer

condi¢des mais atrativas, mais
oportunidades para o consumidor
Isso reverte em.imagem.positiva.. .
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